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3.11 10: Enttäuschung oder die Quote, mein Feind 
 
  
 Kreuzen Sie an, was stimmt  
 

Sie bekommen ein „Nein“ von jemandem, an den Sie 

fest geglaubt haben und sind enttäuscht. 
 Ja    Nein 

 

Sie schrauben solange an jemandem rum, bis Sie sich 

einreden, es endlich verdient zu haben, dass er „ja“ sagt. 
 Ja    Nein 

 

Von Ihrer Familie oder Ihren Freunden können Sie erwarten, 

dass sie Sie unterstützen, indem sie einsteigen. 
 Ja    Nein 

 

Wenn schon im ersten Monat niemand „ja“ sagt, 

wie soll es dann in den weiteren Monaten klappen? 
 Ja    Nein 

 

Vielleicht ist ja 5% doch eine zu niedrige Quote, 

aber mehr schaffe ich einfach nicht. 
 Ja    Nein 

 

Der Kollege „A“ hat drei Gäste auf dem Meeting 

und ich nur einen. Ich kann es einfach nicht. 
 Ja    Nein 

 

Wenn so viele „nein“ sagen, kann dann das Produkt 

überhaupt gut sein? 
 Ja    Nein 

 

Die „Neins“ liegen bestimmt nur an mir. 
 Ja    Nein 
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